
 ناپیوستهارشد کارشناسي مقطع  بازاریابي -مدیریت بازرگاني چارت درسي رشته 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 1ترم 

 نوع درس نام درس کد درس
 تعداد واحد

 همنیاز ||پیشنیاز 
 عملي نظري جمع

 ---||--- - 2 2 پایه نظریه هاي سازمان و مدیریت پیشرفته 1116111

 ---||--- - 2 2 پایه تحلیل آماري 1116112

 ---||--- - 2 2 پایه مدیریت استراتژیک پیشرفته 1116111

 ---||--- - 2 2 پایه مدیریت منابع انساني پیشرفته 1116111

 ---||--- - 2 2 پایه اخلاق و احکام کسب و کار 1116111

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 2ترم 

 نوع درس نام درس کد درس
 تعداد واحد

 همنیاز ||پیشنیاز 
 عملي نظري جمع

 ---||--- - 2 2 اصلي کاربرد تئوري تصمیم گیري 1116116

1116111 
روش شناسي پژوهش هاي کیفي و آمیخته 

 در مدیریت
 ---||--- - 2 2 اصلي

 ---||--- - 2 2 اصلي بازاریابي و مدیریت بازار پیشرفته 1116111

 ---||--- - 2 2 اصلي مدیریت رفتار مصرف کننده 1116111

 ---||--- - 2 2 اصلي مدیریت تبلیغات و برند 1116111

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 1ترم 

 نوع درس نام درس کد درس
 تعداد واحد

 همنیاز ||پیشنیاز 
 عملي نظري جمع

 ---||--- - 2 2 تخصصي مدیریت استراتژیک بازاریابي 1116111

1116112 
مدیریت ارتباطات مشتري و عملکرد 

 بازاریابي
 ---||--- - 2 2 تخصصي

 ---||--- - 2 2 تخصصي بازاریابي صنعتي و خدمات 1116111

1116111 
اصول مذاکرات، مکاتبات و قراردادهاي 

 تجاري
 ---||--- - 2 2 تخصصي

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 1ترم 

 نوع درس نام درس کد درس
 تعداد واحد

 همنیاز ||پیشنیاز 
 عملي نظري جمع

 ---||--- 1 - 1 نامهپایان  پایان نامه 1116111

 

 

 

 

 

 

 تعداد واحد نوع درس تعداد واحد نوع درس تعداد واحد نوع درس

 1 پایان نامه 1 تخصصي 21 اصلي -پایه 

     12 جمع
 

 

 

 

 

 

 : تذکر

خود را تحویل کمیته تحصیلات  طرح پایان نامهخود را تعیین و تا پایان ترم سوم باید  استاد راهنمادانشجو در شروع ترم سوم باید  -

 .تکمیلي نماید


